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Der BOB-Versicherungsservice ist eine Arbeitsgemeinschaft (ARGE) der beiden unabhéngigen Versicherungsmakler PERICON GmbH und Hoppacher - Der Makler
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SORGENFREIVERSICHEREN INDIVIDUELL FUR SIE

Der BOB -VERSICHERUNGSDIENST setzt seine inhaltlichen

Schwerpunkte klar in alle Themenbereiche rund um das Versichern und Vorsorgen.

Nicht der billigste Preis sondern der beste Versicherungsschutz, sowie
professionelle Vertretung im Schadensfall sind das Maf3 aller Dinge.

Selbst fir engagierte Kunden wird der Ver-
sicherungsmarkt immer uniberschaubarer. Stan-
dig wechselnde Angebote, seitenlange Versiche-

. : i . Risikoerfassung Bestandsanalyse
rungsbedingungen sowie neue gesetzliche Bestim-
A c Wir tiberpriifen unter Wenn alle Risiken be-
mungen verwirren mehr, als sie helfen. 01 I 02 i )
Berticksichtigung lhrer kannt sind, analysieren

Wiinsche und Ziele gegen wir Ihren derzeitigen
WIR STEHEN AUF IHRER SEITE. welche Gefahren Versicherungsschutz.

Denn schon von Gesetzes wegen sind wir als Versiche- vorgesorgt

rungs.makler dem Kunden L'md'nicht dfem Yersicherer IHR VERSICHERUNGSMAKLER vr;/]irien
verpflichtet. Nutzen auch Sie die Vorteile einer unab- D I E B E S T E V E R S I C H E R U N G

hangigen und objektiven Beratung - denn kein Mensch
und kein Unternehmen gleicht dem anderen. Daher
sind auch individuelle Losungen und keine Standards

gefragt. g
Laufende Betreuung Marktvergleich
06 Nachhaltige und 03 Ihre Vertrage
laufende Betreu- - VERSICHERUNGS werden mit dem
ung."Du.rch Ihren BOB | SERVICE gesamten Angebot
personlichen des nationalen
pERSONLICH || Fachkunbic || kompeTENT Ansprechpartner Marktes verglichen.
bei all Ihre Ver-
sicherungsange-
legenheiten.
VERTRAGSSERVICE:
B Verhandlung von Deckungskonzepten mit Versicherern Beratungsgesprach Optimierungskonzept
B Priifung von Pramien und Bedingungen sowie Kontrolle der ausgefertigten Versicherungsdokumente 05 Nichste Schritte werden be- 04 Ein individuelles und pro-
B Information Gber Marktentwicklungen und Veranderungen sprochen und Sie entscheiden fessionelles Optimierungs-
welchen Sie schlussendlich konzept wird erstellt.
SCHADENSERVICE: umsetzen wollen. ,
B Finleitung und Bearbeitung von Schiden innerhalb von 24 Stunden o~

B Kompetente und rasche Umsetzung Ihrer Forderung beim Versicherer
B Breites Netzwerk von Rechtsanwalten, Sachverstandigen, Reparaturfirmen usw.

WEITERE DIENSTLEISTUNGEN: Qualitat beginnt damit
B 24h/7Tage Service Hotline: 0800 / 206 303 di . .
ie Zufriedenheit des Kunden
B Betreuung von nicht iber unser Haus abgeschlossenen Versicherungen .
B KFZ Fuhrparkmanagement: Service, Reifen, Tanken, Leasing, Versicherung alles auf einer Abrechnung in das Zentrum des Denkens zu stellen.
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